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Immer mehr mittelstandische Unternehmen agieren heute auf
auslandischen Markten. Doch wer im Auslandsgeschaft
erfolgreich sein will, muss sich lange vor den operativen mit
strategischen Fragen befassen. Dieser Ratgeber bietet einen
kompakten Uberblick iiber alle Aspekte, die zu bedenken sind:
Marktchancen, Risiken, Planungen, Umsetzung. Von A wie
Aufbau der Markte bis Z wie Zélle im Zielmarkt — der praxis-
nahe Leitfaden deckt alle wichtigen Felder des internationalen
Marketings ab und eignet sich fiir den Einsatz im gesamten
deutschsprachigen Raum. Dabei steht die Anwendung im
Vordergrund und die Autoren geben konkrete Tipps.

Peter Kathriner Roland Schuler

» Die Welt wird kleiner, Die Autoren

. . Peter Kathriner ist im Export tatig, arbeitet als Dozent
und der Markt wird groféer. « und hat einen Diplomlehrgang zum Thema entwickelt.

Roland Schuler ist Freelancer flr internationales
Marketing sowie Lehrbeauftragter.
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